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	قبل الأنظمة... النوايا
	الرؤية تحدد الوجهة. الرسالة تحدد الطريق. القيم تحدد كيف نسير. هذه الثلاثية ليست شعارًا معلقًا على الجدار، بل بوصلة نراجعها قبل كل قرار.
	أن نعطي كل شريك الأدوات، والبيانات، والذكاء الاصطناعي الذي يجعله أقوى لاعب عقاري في منطقته، وأن نعطي كل عميل تجربة لا يجدها في أي مكان آخر.
	أن نكون المنظومة العقارية الأولى التي تربط كل أطراف السوق العقاري في كل بقعة من بقاع العالم نعمل بها.
	لا نعد بما لا نستطيع. ولا نخفي ما يجب أن تعرفه.
	كل تفصيلة في كيميدار صممت بنية الإتقان.
	ربحك أولاً، ثم ربحنا. هذا هو الترتيب... دائماً.
	كل تحديث لكيميدار هو تحديث لقدرة شريكها.
	P. 04 / 20

	هذه ليست أربعة منتجات.  هذه أربعة أعمدة لمنظومة واحدة.
	ستدير، كشريك، شيئا من كل واحد من هذه الأنظمة. بعضها سيكون مصدر دخلك الأساسي. بعضها سيكون أدواتك اليومية. وبعضها سيفتح لك أبوابا لم تتوقعها.
	Kemedar Core
	Kemework
	Kemetro
	في كيميدار، الانتقال بين الأنظمة ليس قراراً.... إنها حركة طبيعية.

	شريك واحد، أربعة أنظمة، عشرات مصادر الدخل.
	P. 05 / 20
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	منظومة لا تتوقف
	منظومة كيميدار لا تُبنى مرة واحدة. كل ربع سنة، نُطلق نظاماً جديداً، تطبيقاً مصغراً، أو خدمة لم تكن موجودة من قبل. هذه ليست "تحديثات تجميلية"، بل توسعات حقيقية تفتح للشريك أبواباً جديدة. هذا هو نموذج كيميدار: أنت تنمو لأن الأرض من تحتك تتسع.

	جاهزة وتعمل اليوم
	أربعة أنظمة كاملة، نشطة، يستخدمها الشركاء فعلياً.

	ما يكبر الآن
	ما لم يكتشف بعد

	ثلاث صيغ للشراكة، صممت لثلاث قدرات مختلفة. كل صيغة لها نطاقها، والتزامها، والفرصة التي تمنحها. لا توجد صيغة "أفضل"، بل توجد صيغة "أنسب لك". اختر طريقك بناءً على قدرتك، وخبرتك، وما تريد أن تبنيه.النوع الأول لمن يستطيع إدارة منطقة كبيرة. النوع الثاني لمن يفهم منطقة محددة ويفهم آليات سوق معينة جداً. النوع الثالث لمن لديه تخصص يخدم المنظومة كلها.
	أمثلة:
	المتطلبات:
	أمثلة:
	المتطلبات:
	أمثلة:
	المتطلبات:
	الأنواع الثلاثة لا تتنافس بل تتكامل. كل واحد يخدم الآخر داخل المنظومة الواحدة. في أي منطقة، قد يلتقي الثلاثة: فرع يديرها، فرانشايز يخدم جزءاً منها، ومتخصص يقدم خدمة عميقة فيها.
	الفرع. الفرانشايز. المتخصص. الباقي تفاصيل ستجدها في الصفحات التالية.
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	في الأسواق الكبيرة، الشريك محدود الإمكانيات لا يكفي. الكومباوندات فيه عشرات الفرص. المنطقة فيها مئات. المحافظة فيها آلاف. الفرع هو الذراع التي تستطيع التعامل مع هذا الحجم بمنظومة، وفريق، وموارد.
	ما يتطلبه الفرع:
	ماذا يفعل الفرع:
	ما يغطيه الفرع:
	• إدارة العقارات والإعلانات  • التعامل مع المطورين  • تنسيق الخدمات  • إدارة شبكة الامتياز  • متابعة الأداء والتقارير
	يغطي الفرع نطاقاً  من محافظة كاملة، إلى مدينة كبرى، إلى نطاق عقاري ضخم يكفي لتشغيل سوق متكامل بفريق متفرغ.


	لمن يصلح الفرع:
	لمن يمتلك القدرة المالية والإدارية لإدارة منطقة واسعة كمنظومة متكاملةفالفرع لك. إذا كانت منطقتك أصغر من ذلك، فلديك خيارات أنسب في الصفحات التالية.

	كيف يدعمك كيميدار:
	من أين يأتي دخل الفرع:
	أنت لا تشتري ترخيص اسم. أنت تنضم إلى منظومة تدعمك يومياً.
	ست مصادر دخل، تحت سقف واحد.
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	أنت تعرف من يبيع، ومن يبحث، ومن قد يبيع قريباً. تعرف الأسعار قبل أن تظهر، والمشاكل قبل أن تتسرب. هذه المعرفة، التي بنيتها بالسنوات، أثمن مما تتخيل. ما تحتاجه ليس "تطبيق عقارات" — تحتاج تحويل معرفتك إلى نظام يخدمك.
	ما يتطلبه الفرع:
	لمن يصلح الفرع:
	إذا كنت تعرف منطقة، ولديك علاقات، وعندك جدية في التشغيل اليومي  فهذا نموذجك. إذا كنت تبحث عن دخل سريع بلا التزام، فالعقار ليس طريقك أصلاً.

	ماذا يفعل الفرع:
	كيف يدعمك كيميدار:
	أنت لا تشتغل وحدك. بل تعمل داخل منظومة تشتغل معك.

	ما يغطيه الفرع:
	نطاق محدد بحدود واضحة: حي، كومباوند، أو منطقة سكنية ذات ملامح متمايزة. الحجم يسمح بإدارة مباشرة من شريك واحد أو فريق صغير.

	من أين يأتي دخل الفرع:
	ست مصادر دخل، من نطاق صغير


	النوعان السابقان شراكتان جغرافيتان — كل واحد منهما يدير منطقة. الشريك المتخصص شراكة من نوع مختلف: لا تأخذ منطقة، بل تصبح جزءاً من المنظومة الخدمية التي تخدم كل المناطق. الفرع يحتاجك، الفرانشايز يحتاجك، العميل النهائي يحتاجك. وكيميدار تربط بينكم.
	ما يتطلبه الفرع:
	لمن يصلح:
	قدرة  +  خبرة فعلية  +  استعداد للاندماج =

	شريك متخصص ناجح.
	ماذا يفعل الشريك المتخصص:
	ما تخدمه شركتك:
	كيف يدعمك كيميدار:
	أنت لا تنتظر العميل، كيميدار توصله إليك.
	من أين يأتي الدخل:
	مصادر دخل كثيرة, تتسع كلما اتسعت شبكة كيميدار.
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	الأنواع الثلاثة لا تتنافس بل تتكامل، لكنك تختار أحدها للبدء. هذه المقارنة تساعدك على تحديد أيها يناسبك اليوم، مع العلم أن التطور لاحقاً ممكن داخل المنظومة.
	التطور داخل المنظومة:
	معرفة منطقتك:
	القدرة الحالية:

	هنا تنتهي صفحات الاختيار، وتبدأ صفحات التنفيذ.
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	سعر الشراكة ليس قراراً يؤخذ في مكتب. هو ناتج معادلة واضحة، تجمع بين عدد العقارات في المنطقة، حجم الطلب، الرواج العقاري، والخدمات المتاحة. كلما كانت المنطقة أكبر فرصة، كان سعرها أعلى، وكلما كانت أصغر، كان سعرها أقل. هكذا، بكل بساطة وعدالة.
	عدد المشروعات الجديدة
	حجم المخزون العقاري
	حركة البيع والإيجار
	متوسط قيمة العقار
	فرص الخدمات والتشطيبات
	درجة تنظيم السوق المحلي

	منطقة جميع عواملها قوية = استثمار أعلى، وفرصة أكبر. منطقة عوامل بعضها ضعيف = استثمار أقل، وفرصة محسوبة. هذه عدالة المعادلة.
	هذا التقييم يحمي الطرفين: لا تدفع أكثر مما تستحقه منطقتك، ولا ندفع أقل من قيمة فرصتك.

	عرفت كيف نقيم. تبقى مسألة واحدة: ماذا لو كنت لست وحدك من يريد المنطقة؟
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	القدرة المالية والالتزام
	رؤيتك للمنطقة
	نموذج التعاقد و الدفع
	ماذا يشمل المقابل الشهري
	القيمة الشهرية تقسم إلى ست بنود رئيسية. خمس منها تستثمر في منطقتك مباشرة. السادس هو ربح كيميدار. هذه الشفافية ليست شعاراً، هي بنية النموذج المالي.
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